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DERS TANIM VE UYGULAMA BIiLGILERI

Dersin Ad1 Kodu Yariyth T+U Saat Kredisi AKTS
IS MODELI PLANLAMA 11 BA-310 GUZ 0+1 1 2

On Kosul iS MODELI PLANLAMA 1

Dersleri

Dersin Tiiri Zorunlu

Dersin Dili Ingilizce

Dersin

Koordinatorii

Dersi Verenler

Dersin
Yardimcilari

Is Modeli Planlamas1 II, dgrencilerin Is Modelleri Planlama I'de
baglattiklar1 is fikirlerini gelistirdikleri bir uygulama dersidir. Bu ders
ders anlatimi, alan aragtirmasi, 68renci sunumlart ve yogun geribildirim
gibi ¢esitli 6gretim ve 6grenme stillerinden olusur

Dersin Amaci

Uriin / hizmet fikrini biitiin yonleriyle tamamlama
Cevresel Dinamikleri Faktoring
Rekabet avantajiin tanimlanmasi.

l(?)gl;se:l:me Tiim rakipleri anlama ve yedek tiriinler.
C;gktllarl Urliniin / hizmetin yerlestirilmesi.

Fiyatlandirma, promosyon stratejileri iizerine karar verme
Dagitim kanallarinin gelistirilmesi.

1. Sanayi analizi

Sektor ne kadar biiyiik?

Ne kadar hizli biiytliyor?

Sanayi bir biitlin olarak karli m1?

Sektor, yliksek kar marjlar1 veya ustura ucu marjlar ile karakterize mi?
Uriinlerine veya hizmetlerine miisterilere ne kadar 6nem veriliyor?
Sektoriin gelecegini hangi egilimler sekillendiriyor?

Sektor ne tehdit altinda?

Sektor ne gibi firsatlar karsiliyor?

Sektor ne kadar kalabalik?

Sektordeki rekabet seviyesi ne kadar yogun?

Sanayi geng, olgun ya da bir yerlerde mi?

Dersin Icerigi

2. Rekabet¢i Dinamikleri Anlamak




3. Porter'in 5 rekabet giicii agisindan agiklaym.
4. Sirketinizin ve rakiplerinizin SWOT analizini yapin.
5. Pazar Analizi

Iki anahtar soru:

Miisteriler iiriin veya hizmetlerimizi satin almak istiyor musunuz?
(Onlarn ihtiyag¢larini tatmin ediyor muyuz ve istiyor muyuz)

Miisterilere kar saglamak icin iirlin veya hizmet saglayabilir miyiz?
(Uriinii kar olarak nasil satabilirsiniz)

Odak gruplar1 yéntemi: Uriiniiniiz veya hizmetinizle ilgili belirli
konularda size geri bildirim sunmak i¢in az sayida potansiyel miisteri.

Anket Yontemi: Anket hazirlaymn ve tiiketicileriniz hakkinda veri
toplayin. Hangi sorularin alakali olduguna karar vermede odak grubu
sonuglarini kullanin.

6. Hedef Pazar (lar) 1 Belirleme: Hedef pazarinizin tanimlarini temizleyin
(Anket sonuglarina gore)

7. Boliimlendirme ve hedefleme stratejileri gelistirme

Segmentasyon yapmak i¢in hangi segmentasyon taban (lar) 1
kullanacaksiniz?

Hangi hedefleme stratejilerini gelistireceksiniz?

8. Konumlandirma Yaklasimlari: Markanizin tiliketicilerin zihninde
nispeten rakiplerinizin iriinlerine nasil konumlandirabilirsiniz? Bir
konumlandirma haritast hazirlaym.

9. Rekabet Avantajlarin1 Belirleme: Rekabet avantajinizi agiklayin
Rekabet avantajiizin kaynagi nedir?

10. Fiyatlama Stratejileri: Fiyatlarimizi, rakip stratejilerinizin ve deger
temelli stratejilerin bir kombinasyonu olarak kullanin (anket sonuglarini
kullanin).

11. Tamitim Stratejileri: Yeni girisiminizi ({irlin veya hizmet) nasil tesvik
etmek istersiniz.

12. Dagitim Aglari: Uriiniiniizii / hizmetinizi dagitmak igin hangi
kanallar1 kullanacaksiniz?

HAFTALIK KONULAR VE ILGILI ON HAZIRLIK SAYFALARI

Konular On Hazirhk
Sanayi analizi Ilgili Makaleler
Rekabetci Dinamikleri Anlamak Ilgili Makaleler




3 Porter'in 5 rekabet giicii acisindan agiklayin. Ilgili Makaleler
4 Sirketinizin ve rakiplerinizin SWOT analizini yapin. Ilgili Makaleler
5 Pazar Analizi Ilgili Makaleler
6 Hedef Pazar (lar) 1 Belirleme Ilgili Makaleler
7 Boliimlendirme ve hedefleme stratejileri gelistirme Ilgili Makaleler
8 Konumlandirma Yaklagimlari Ilgili Makaleler
9 Rekabet Avantajlarini Belirleme Ilgili Makaleler
10 Fiyatlama Stratejileri Ilgili Makaleler
11 Tanitim Stratejileri Ilgili Makaleler
12 Dagitim Aglari Ilgili Makaleler
13 Is Fikir Gelistirme Ilgili Makaleler
14 Is Fikri Sunumu Sunumlar

15 Is Fikri Sunumu Sunumlar

16 Is Fikri Sunumu Sunumlar
KAYNAKLAR

Ders Notu slaytlar

http://articles.bplans.com/business-ideas/7-steps-to-starting-your-own-

Diger Kaynaklar business/

MATERYAL PAYLASIMI

Doékiimanlar Ders Notu ve izlenceler

Odevler 7 Adet bireysel veya grup ¢aligmasi
Smavlar 1 adet final projesi

DEGERLENDIRME SIiSTEMi

YARIYIL iCi CALISMALARI SAYISI KATKI PAYI
Odevler 20
Sunum 20
TOPLAM 40
Yilicinin Basariya Orani 40
Finalin Basariya Oram 60
TOPLAM 100

Ders Kategorisi

Ekonomi %10
Isletme %90




DERSIN OGRENIM CIKTILARININ PROGRAM YETERLILIKLERIi iLE
ILiSKiSi

e Katki Diizeyi
No Program Yeterlilikleri
12 34 5
Pazarlama, insan kaynaklar1 yonetimi, liretim ydnetimi, muhasebe
1 ve finans gibi isletmenin alt alanlarinda bilgi toplamak ve bu bilgiyi X

firmanin biitiin misyon ve vizyonuna entegre etmek ve uygulamak.

Bilgi teknolojisi ve aragtirma yontemlerini kullanarak; veriyi
edinme, yorumlama, sentezleme ve sonuglar1 karar vermede
kullanarak, kritik ve stratejik diisiinceyi is problemlerini ¢ézme ve
analiz etmede uygulamak.

Kiiresellesmenin sirketler, insanlar ve ulusal ekonomiler lizerindeki
3 etkisini farkli hukuki, siyasi ve ekonomik sistemleri gbz Oniinde X
bulundurarak anlamak.

Daha iyi iirlin, hizmet ve silire¢ yaratmada inovasyonun roliinii

4 anlamak. X

5 Yazili profesyonel iletisimde ve resmi sozlii sunumlarda yeterlilik X
gisterme yetenegi.

6 Liderlik yeteneklerine sahip olma ve grup gorevlerini yerine X

getirmede takim olusturma ve isbirlikgilik yeteneklerini kullanma.

Is yerlerindeki hukuki ve etik sorunlar1 tamimak, bu sorunlarm
7 potansiyel sonuglarinin farkinda olmak ve bunlara alternatif X
coziimler liretmek.

Orgiitsel ~ kapsamda, kararlarda ve is uygulamalarinda
8 stirdiirelebilirlik ve kurumsal sosyal sorumluluk kavramlarini X
anlamak.

Devamli olarak profesyonel, saygili, diiriist, adil ve mantikli bir
9 bi¢imde davranmak ve etik prensipleri ve mantiksal akil yiirlitmeyi X
is kararlarin1 almak ve dogrulamak i¢in kullanmak.

*1’den 5’e kadar artarak gitmektedir.

AKTS /IS YUKU TABLOSU

Etkinlikler Etkinlikler ?él;zf)l ITs oplam
Ders Siiresi (Siav haftasi dahildir: 16x toplam ders saati) 16 2 32
Odevler 7 3 21
Sunum 1 4 4
Yariyil Sonu Sinavi 1 3 3
Toplam Is Yiikii 60

Toplam Is Yiikii / 30 60/30




Dersin AKTS Kredisi




